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Empresas para emprendedores 
  

  

                                                               RECUERDA  .      

  

  

Las   empresas   deben   registrarse   formalmente   en   las   entidades   necesarias.      La   constancia   de  
registro  legal  es  la  patente  de  comercio.  

Seguramente   has   escuchado   muchas   veces   la   palabra   emprendedor	
   o   el   término	
  
emprendedurismo.	
   	
   Son   palabras   que   están   de   moda   o   que   han   cobrado   mucho   auge   en   los  
últimos  tiempos.  

Emprendedor   es   una   persona   que   mira   una   oportunidad,   evalúa   las   posibilidades   de   éxito   y  
organiza  los  recursos  necesarios  para  llevarla  a  cabo.  Emprendedurismo  es  todo  lo  que  se  refiere  a  
los  emprendedores.  

No  vayas  a  creer  que  los  emprendedores  son  algo  nuevo,  en  realidad  han  existido  desde  siempre.  
Para  mencionarte  unos  pocos  empezaré  con  Thomas  Alba  Edison  que  vio  una  oportunidad  en  las  
bombillas  eléctrica  y  las  múltiples  aplicaciones  de  la  electricidad,  los  hermanos  Wright  que  vieron  
enormes   oportunidades   en   la   aviación,   Henry   Ford   vio   la   oportunidad   de   usar   las   líneas   de  
producción  y  aumentar  la  productividad  y  finalmente  Steve  Jobs  fundador  de  Apple  e  inventor  de  
muchas  de  sus  aplicaciones.  

  

Todos  ellos  y  muchos  más  a  lo  largo  de  la  historia  son  grandes  
emprendedores,   tú   puedes   ser   un   emprendedor   si   así   lo  
deseas.  Para  ser  un  emprendedor  necesitas  tener  la  aptitud  y  
la   actitud   de   hacer   "algo"   productivo,   de   emprender   y  
ejecutar  un  proyecto  y  de  hacerlo  bien.  

A   continuación   transcribimos   las   características   que   según  
emprendepyme.net  tienen  los  emprendedores.  

  

  



12 características  

básicas de los emprendedores de éxito 
  

1.	
   	
  Pasión.      Los  emprendedores  se  entregan  a  su  actividad  con  
cuerpo   y   alma   para   lograr   las   metas   y   objetivos   trazados.      La  
pasión  es  un  componente  esencial  que  orienta  otras  conductas,  
y  hace  sobrevivir  al  sacrificio  que  requiere  la  empresa.  

2.	
  	
  	
  	
  2.	
  	
  	
  Visión.    Para  alcanzar  el  éxito  cada  emprendedor  necesita  un  
plan   y   la   visualización   de   los   objetivos   finales.      El   trabajo  

comienza   definiendo   los   pasos   estratégicos   que   lo   llevará   a   alcanzar   los   resultados.      Además   a  
partir   del   establecimiento   de   las   metas,   se   gana   una   perspectiva   más   clara   de   cuáles   son   las  
prioridades  inmediatas  y  necesidades  en  el  presente.  

3.	
   	
   Capacidad	
   de	
   aprendizaje.      Los   emprendedores   exitosos   reconocen   que   están   aprendiendo  
siempre   y   que   pueden   aprender   de   todos   cada   día.      No   estar   dispuestos   a   escuchar   y   a  
aprender,  es  negarse  muchas  oportunidades.  

4.	
   	
  Buscar	
   lograr	
  resultados.      Los  emprendedores  son  personas  prácticas  que  creen  que  pueden  
controlar  su  propio  destino  y  que  toman  decisiones  llevadas  a  la  acción  para  lograr  objetivos  
en  un  plazo  determinado.  

  

5.	
   	
   Determinación	
   y	
   coraje.      Los   emprendedores  
tienen  que  aceptar  los  problemas  y  tomar  oportunas  
y   firmes   decisiones   para   solucionarlos   con   eficacia.    
El  emprendedor  debe  anticiparse  a  las  dificultades,  y  
estar  en  la  capacidad  de  identificar  cuando  algo  está  
mal  para  corregirlo.    

6.	
   	
   Creatividad	
   o	
   innovación.      La   creatividad   es   el  
proceso  por  medio  del  cual  las  ideas  son  generadas,  
desarrolladas   y   transformadas   en   valor   agregado.    
No   es   necesario   inventar   lo   que   ya   está   inventado,  
pero   si   es  necesario   identificar  nuevas  posibilidades  
de  hacer  las  cosas  y  garantizar  diferenciación.  

7.	
  	
  	
   Persistencia.    toda  iniciativa  debe  ser  persistente.    Tratar  una  sola  vez  y  darse  por  vencido  no  
es   suficiente.      Hay   que   dar   un   paso   a   la   vez   y   buscar   perfeccionarlo   de  manera   creativa   y  
organizada  si  es  que  no  ha  dado  los  resultados  esperados  a  la  primera.  



8.	
   	
  Sentido	
  de	
  oportunidad.     el  emprendedor   identifica  necesidades,  problemas  y   tendencias  de  
las   personas   que   viven   a   su   alrededor   y   trata   de   concebir   alternativas   de   satisfacción   o  
solución  según  sea  el  caso.  

9.	
  	
  Trabajo	
  en	
  equipo.    El  liderazgo  del  emprendedor  busca  unificar  ideas  y  lograr  consensos  ante  
los   problemas   que   se   le   presenta   haciendo   que   el   grupo   humano   involucrado   en   el  
emprendimiento  funcione  en  armonía.  

  

  

  

  

  

	
  

	
  

	
  

10.	
   	
  Autoestima.     el  emprendedor  es  optimista  y  seguro.     De  tener  confianza  es  uno  mismo  y  en  
las  propias  habilidades  y  capacidades  surge  el  poder  mágico  de  ser  positivo  y  atraer  el  éxito.  

11.	
   	
  Asertividad.     No  dar   rodeos  e   ir  directo  al  grano  para  manifestar   lo  que  se  piensa,   siente  y  
quiere  sin   lastimar  a   los  demás  es  una  característica  básica  para  poder  alcanzar   los  objetivos  
trazados.  

12.	
  	
  Organización.    Establecer  un  cronograma  de  actividades  que  se  programa  con  la  capacidad  de  
recibir  ajustes  permanentes.  

  

  

  

  

  

  

  

  



¿Qué te pareció?  
¿te sentiste identificado con alguna o algunas de ellas? 

 
Ahora  vamos  a  enterarnos   lo  que  escribe  Gabriel  Piloña  en  su   libro  Productividad  y  Desarrollo  2,  
sobre  las  ventajas  de  formalizar  tu  empresa.  

ü La   empresa   adquiere   valor   al   constituirse   legalmente.      Una   empresa   no   registrada   no  
puede  venderse  o  expandirse  en  el  futuro.  

ü Proyecta  confianza  en  el  cliente.  
ü Brinda  una  imagen  de  ética  y  responsabilidad  del  empresario,  que  a  la  vez  proporcionará  

valor  agregado  a  sus  productos  y  servicios.  
ü Le  permitirá  participar  en  concursos  públicos  y  adjudicaciones  como  proveedor  de  bienes  

y  servicios  del  Estado.  
ü Brinda   posibilidades   de   acceder   a   créditos   y   préstamos   en   bancos   e   instituciones  

financieras.  
ü Será  posible  asegurar  los  bienes  de  la  empresa  contra  diferentes  riesgos.  
ü Se   abrirán   las   puertas   a   más   y   mejores   oportunidades   de   negocios   .      Los   empresarios  

serios  y  responsables  no  hacen  negocios  con  empresas  que  no  cuentan  con  respaldo  legal.  
ü Acceso  a  nuevos  mercados  y  oportunidades  de  exportación.  
ü Se  evita  multas  que  impone  el  Gobierno.  
ü Se  evita  riesgos  de  cierre  de  tu  empresa  por  no  cumplir  con  la  ley.  
ü Conocerás   el   rendimiento  de   tus   inversiones   a   través  de   la   evaluación  de   los   resultados  

económicos  contables  registrados  formalmente.  
ü Eres  un  ciudadano  responsable  y  no  estás  violando  la  ley  
ü Según   el   tamaño   de   la   empresa,   tanto   el   propietario   o   socios   y   los   trabajadores   de   la  

empresa   gozan   de   seguro   y   beneficios   sociales   proporcionados   por   el   Gobierno   y   otras  
instituciones  como  el  IRTR  (Instituto  de  Recreación  de  los  Trabajadores)  

Glosario 
• Emprendedor:   persona   que   mira   una   oportunidad,   evalúa   las   posibilidades   de   éxito   y  

organiza  los  recursos  necesarios  para  llevarla  a  cabo.    
• Emprendedurismo:  todo  lo  que  se  refiere  a  los  emprendedores.  
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